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ฮาลมีะห์ ศรมีาลา
เบอร์ 1 นกัธุรกิจหญิงไทยในดูไบ



2561 ปีแห่งความหวังจริงหรือ

เริ่มต้นปี 2561 Mtoday จัดหนักด้วยการน�ำเรื่องราว
ของนักธุรกิจหญิงไทยที่ประสบความส�ำเร็จที่ดูไบ 
มาน�ำเสนอ เป็นต้นแบบของนักธุรกิจมุสลิมไทย 
ที่ประสบความส�ำเร็จด้วยความมุ ่งมั่นและทุ ่มเท 
ท�ำงานด้วยความซื่อสัตย์ สุจริตตามหลักการอิสลาม 
เป็นการน�ำชื่อเสียงมาสู่สังคมไทยและสังคมมุสลิมไทย 

Mtoday ยังน�ำสิ่งดีๆ ในดูไบมาน�ำเสนอให้เห็นภาพของดูไบที่เต็มไปด้วย
ความหลากหลาย และเปิดกว้างส�ำหรับคนที่มีศักยภาพ ที่จะเดินไปสู่
ความส�ำเร็จ และจะทะยอยน�ำมาเสนออย่างต่อเนื่องในเล่มถัดๆ ไป 

กลับมาประเทศไทย ปี 2561 เป็นปีท่ีสังคมไทนมีความหวังว่าจะมีการ
เลือกตั้ง และได้นักการเมืองที่ดีเข้ามาบริหารประเทศ แต่ก็ยังขาดความ
ชัดเจนว่า จะได้มีการเลือกตั้งหรือไม่ เพราะมีสัญญาณที่จะมีการยื้อ
อ�ำนาจต่อไปของคสช. ด้วยกลวิธีที่แยบยลผ่านกฎหมายและรัฐธรรมนูญ 
ท่ามกลางเศรษฐกิจท่ียังไม่ดีมากนักในความรู้สึกชาวบ้าน กระแสการ
ตอบรับ คสช.ไม่ค่อยดีนัก ประกอบกับปัญหานาฬิกา ที่น่าเคลือบแคลง
สงสัยน�ำไปสู่การลดความนิยมของรัฐบาลอย่างเห็นได้ชัด ต้องดูว่าจะมี
การแก้เกมอย่างไร จึงจะกลับคืนสู่ความนิยมได้อีกครั้ง 

ในส่วนของสังคมมุสลิมได้มีการเลือกตั้ง คณะกรรมการอิสลามประจ�ำ
จังหวัด คณะกรรมการอิสลามแห่งประเทศไทย คนเหล่านี้จะเข้ามา
ท�ำงาน 6 ปี ภายใต้ความหวังว่า จะสร้างสรรค์สิ่งดีเพื่อสังคม แต่ที่มาของ
บางจังหวัด กลับมีปัญหาในที่มา มีการใช้เงินใช้ทองจ�ำนวนมากเพื่อเข้าสู่
ต�ำแหน่ง ความหวังจึงดูจะกลายเป็นความสิ้นหวัง แต่ก็ยังเห็นน�้ำดีอยู่

มากที่จะต้องพิสูจน์การท�ำงานต่อไป 

ด้วยจิตคารวะ
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บทบรรณาธิการ

ท่ีปรึกษาด้านกฎหมาย : จารกึ ประดู่ บรรณาธิการบริหาร : สมพร หลงจิ ผูจั้ดการฝ่าย 

การตลา่ด : สุปรีข์ยา อามินเซ็น บรรณาธิการข่าวภาคใต้ : มูฮัมหมัด ดือราแม 

บรรณาธกิารข่าวภาคเหนอื : ชุมพล ศรสีมบัตร หัวหน้าข่าวสตร-ีวาไรตี ้: สามารถ พยคัชาติ  
คอลัมนิสต์ : พล.ต.ต.จรูญ เดชอุดม, เบนซ์ สุดตา, วิทยา วิเศษรัตน์, ชีวิน ฉายาชวลิตา  
หัวหน้าฝ่ายศิลปกรรม : พิเชษฐ์ นิยม ศิลปกรรม/พิสูจน์อักษร : พัชราพร ไชยรถ  
ติดต่อโฆษณา : 081-682-0859 ผู้อ�ำนวยการฝ่ายการเงิน : สุปรีข์ยา อามินเซ็น 
บรรณาธิการผู้พิมพ์ผู้โฆษณา : สมพร หลงจิ เจ้าของ : บริษัท เอ็มทูเดย์ มีเดีย จ�ำกัด 
32/108 หมู่บ้านแกรนด์วิลล์ อ่อนนุช 80 แยก 5 ถนนอ่อนนชุ แขวง/เขตประเวศ กรงุเทพฯ 
10250 โทร.081-682-0859 emai: mtodaythai@gmail.com page : Mtoday facebook : 
mtodayvariety เว็บไซด์ : www.mtoday.co.th, www.mtodayvariety.com 
จ�ำนวนพิมพ์ 15,000 เล่ม2 /MTODAY VAREITY

COVER
-	 ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ ศรีมาลา
	 เบอร์ 1 นักธุรกิจหญิงไทยในดูไบ       	               4-7
-	 อาลีฟ หอประเสริฐกุล 
	 spicy&ginger 
	 สุดยอดร้านอาหารไทยในดูไบ 	 8-9
-	 ดูไบ โกลบอล วิลเลจ
	 งานแสดงสินค้าที่ยิ่งใหญ่ที่สุดในโลก 	 10-15
-	 ตะลุยทะเลทรายดูไบ
	 ผจญภัยสุดเสียว	 16-20

อาหาร
-	 สุดชิลล์กับ Bustan Chill & Grill
	 บนดาดฟ้า รร.อัลมิรอซ ปิ้งย่างทะเล ตัวโต้จากเมืองนอก	   22-23

2 /MTODAY VAREITY/2017

สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติม
โทร.02-1386192, 021386193, 089-8117455

3331 ถนนรามค�ำแหง ระหว่างซอย 85-87 ใกล้สี่แยกล�ำสาลี
แขวงหัวหมาก เขตบางกะปิ กรุงเทพฯ 10240



บริการจัดงานเลี้ยง-โต๊ะจีน ท้ังในและนอกสถานท่ีด้วยเมนูอาหารไทย 
จีน ยุโรป มากมายหลายรายการกว่า 100 เมนู ให้ท่านได้เลือกใน
ราคาสุดคุ้ม ท้ังในรูปแบบบุฟเฟ่ต์และโต๊ะจีน เหมาะส�ำหรับงานเลี้ยง 
งานแต่ง งานสัมมนา และในโอกาสพิเศษต่างๆ
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ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ ศรีมาลา
เบอร์ 1 นักธุรกิจหญิงไทยในดูไบ
มีน้อยคนท่ีไปลงทุนท�ำธุรกิจท่ี “ดูไบ” แล้วประสบความส�ำเรจ็ ต่อเน่ืองยาวนาน แต่ “ฮจัยะห์ฮาลมีะห์  

ศรมีาลา” ท�ำได้ กลายเป็นนักธุรกิจหญิงท่ีประสบความส�ำเรจ็อย่างสงู ภายใต้การแข่งขันท่ีรนุแรง  
สามารถสร้างงานสร้างอาชีพให้กับคนไทยกว่า 100 คน น�ำเงนิตราเข้าประเทศปีละหลายล้านบาท



“ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ ศรีมาลา” ชีวิตไม่ได้
ราบรื่นหรือโรยด ้วยกลีบกุหลาบ แต ่ต ้อง
ประสบปัญหา ต้องต่อสู้ดิ้นรน ตั้งแต่ยังสาว 
ต้องทิ้งบ้านเกิดเมืองนอนไปใช้ชีวิตในต่างแดน 
และค่อยๆ สร้างฐานะตัวเองขึ้นมา 

“เป็นคนหนองจอก กรุงเทพฯ เกิดใน
ครอบครัวมุสลิม เริ่มต้นการท�ำงานด้วยการส่ง
คนงานไปท�ำงานในตะวันออกกลาง ส่งไม้หอม 
ไม้กฤษณาไปยังประเทศอาหรับ โดยเปิดร้านที่
ซอยนานา (ถนนสุขุมวิท) กิจการเป็นไปด้วยดี 
เพราะค ้าขายด้วยความซ่ือสัตย ์ ตอนน้ัน 
ไม้กฤษณาจะซื้อมาและขายต่อ จึงคิดว่าน่าจะ
ท�ำสวนของตัวเอง จึงมอบหมายให้สามีไป
จัดหาที่ดินเพื่อปลูกไม้กฤษณา สามีได้ไปร่วม
มือกับเพื่อนปลูกไม้กฤษณาบนท่ีดินของเพื่อน
จ�ำนวน 200 ไร่ ใช้เงินลงทุน 20 ล้านบาท เมื่อ 

20 กว่าปีก่อนเงิน 20 ล้านถือว่า เป็นจ�ำนวน
เยอะ แต่ท�ำไปได้ซักระยะก็มีปัญหา เพื่อนไม่
ยอมท�ำสัญญาให้เช่าที่ดิน สุดท้ายกลับแจ้ง
ความว่าเราไปบุกรุกที่ดินของเขา อยู่เมืองไทย
ไม่ได้ ต�ำรวจตามไล่จับ ตัดสินใจออกจาก
ประเทศไทย ต้องทิ้งธุรกิจที่เมืองไทย ทิ้งร้าน
ไม้หอม และธุรกิจอื่น มาท�ำธุรกิจที่ดูไบ”
ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ เล่าถึงจุดเริ่มต้นธุรกิจและ 
จุดพลิกผันต้องระเห็ดมาใช้ชีวิตในต่างแดน 

จากการท�ำธุรกิจในประเทศไทยที่ก�ำลังไป
ได้สวย “ฮัจยะห์ฮาลีมะห์” จ�ำใจต้องเดินทาง
ไปใช้ชีวิตในต่างแดน ปักหลักที่ดูไบ สหรัฐ
อาหรับเอมิเรสต์ และเดินทางไปท�ำธุรกิจใน
หลายประเทศ 

“ไปอยู่ต่างประเทศก็ยังคงท�ำธุรกิจค้าขาย
ไม้หอม ซึ่งด้วยความที่เราท�ำธุรกิจด้วยความ

ซื่อสัตย์มาตลอด ท�ำให้คนที่ท�ำธุรกิจด ้วย 
ผู้ใหญ่ให้การช่วยเหลือ สนับสนุนมีคนส่งไม้
กฤษณามาให้ขาย กิจการที่เริ่มต้นใหม่ เป็นไป
ด้วยดี จึงได้ขยายกิจการให้กว้างขึ้น เดินทาง
ไปยังหลายประเทศ อาทิ กัมพูชา สิงคโปร์ 
เพ่ือไปซื้อไม้กฤษณา และน�ำไปขายในหลาย
ประเทศในตะวันออกกลาง นอกจากดูไบ ก็ไป
ขายที่โอมาน ดามัสกัซ ซีเรีย บาห์เรน การ์ต้า 
คูเวต ประเทศในกลุ่มอ่าวเดินทางไปหมด” 
เธอกล่าวถึงชีวิตที่เปลี่ยนไป 

จากการท�ำธุรกิจที่เป็นไปด้วยดี ฮัจยะห์ 
ฮาลีมะห์ ได้ซื้อบ้านที่อัจมาน ห่างจากดูไบ 
ไปประมาณ 20 กิโลเมตร และลงทุนเพ่ิมด้วย
การเปิดร้านนวดแผนไทย 

“เห็นว่า ลูกค้าคนท่ีดูไบป่วย ไม่มีใครดูแล 
อยู่บ้านเพียงล�ำพังกับแม่บ้าน ทั้งที่มีเงิน จึงคิด

บรรยากาศร้านนวดที่ “นัจวา”
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เปิดร้านนวดแผนไทยท่ีอัจมาน เพ่ือให้บริการ
คนป่วย คนต้องการช่วยเหลือ ซึ่งกิจการก็เป็น
ไปด้วยดี ลูกค้าที่รู ้จักจากการขายไม้กฤษณา 
มาใช้บริการ มานวดก็ติดใจ ก็พูดกันปากต่อ
ปาก มีคนจากดูไบ หรืออาบูดาบีที่อยู่ห่างออก
ไป 2 ช่ัวโมง ขับรถมานวด เพราะท่ีร้านเป็น
นวดท่ีฮาลาล ผู ้ชายนวดผู ้ชาย ผู ้หญิงนวด 
ผู้หญิง ไม่มีผู้ชายนวดผู้หญิง หรือผู้หญิงนวด 
ผู้หญิง ซึ่งที่ดูไบเปิดเสรีให้มีนวดหญิงชาย และ
ผู ้ชายก็ชอบให้ผู ้หญิงนวด แต่ที่ร ้านจะแยก
ชัดเจน เป็นเจ้าแรกของดูไบ คนต่างชาติที่มา
ท�ำธุรกิจที่ดูไบ อินเดีย บังคลาเทศ ก็นิยมนวด 
นอกจากนี้ ร ้านนวดของเรายังต่อต้านการ 
น�ำผู้หญิงมาท�ำไม่ดีในร้านนวดด้วย อัลเลาะฮ์
จึงให้กิจการดีและได้ขยายกิจการมาเรื่อยๆ” 
ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ เล่าถึงธุรกิจใหม่ นวดแผน
ไทยในดูไบ 

การเปิดร้านนวดแผนไทยที่อัจมานของ 
ฮัจยะห ์ฮาลีมะห ์  ใช ้ชื่อไทยโรสมาสสาจ 
เซ็นเตอร์ (Thai rose massage Center)  
น�ำหมอนวดทั้งชายและหญิงจากประเทศไทย
ไปบริการที่ดูไบ ให้บริการทั้งนวดในร้านและ
นวดตามบ้าน ค่านวดประมาณ 150-200 ดริฮมั 
ต่อชั่วโมง หรือประมาณ 1,500-2,000 บาท
ไทย พนักงานจะมีรายได้ต�่ำสุด 2,400 ดิรฮัม 
ไม่รวมค่าทิป คนที่สูงที่สุดประมาณ 50,000 
บาท เมื่อรวมทิปด้วย บางคนส่งเงินกลับบ้าน
เดือนกว่า 100,000 บาท แต่พนักงานส่วน
หนึ่งก็มีปัญหาบ้าง ก็จะให้อภัยหากท�ำผิดครั้ง 

2 ครั้ง แต่ถ้า 3 ครั้งก็จะส่งกลับบ้านทันที 
“มีลูกค้าหลายราย ที่เข้ามานวดชั่วโมงละ 

10,000 บาท เป็นเพราะเขาชอบ หรือรักใน 
สิ่งที่เราท�ำ ได้ช่วยเหลือสังคมของเขา และนวด
แล้วสบาย จึงต้องการช่วยเหลือ แล้วเขาก็ไม่รู้
จะเอาเงินไปไว้ที่ไหน จึงให้การส่งเสริมให้ไป
นวดท่ีบ้านทุกวันๆ ละ 1,000 ดิรฮัม กลาย
เป็นรายได้ประจ�ำของร้านไปเลย” เธอกล่าว 

บริการนวดที่ร้าย Thai rose มีทั้งนวดไทย 
นวดน�้ำมัน นวดประคบ โดยวัตถุดิบทุกอย่าง 
น�ำเข้าจากประเทศไทย โดยลูกค้ามีท้ังลูกค้า 
ในดูไบ อาบูดาบี จากประเทศอาหรับ คูเวต  
ซาอุฯ การ์ต้า และจากทัว่โลกในโกลบอลวลิเลจ 

“ที่อยู่ได้ใช่ว่าจะได้ก�ำไรทุกด้าน แต่ได้จาก
การขายสินค้าที่น�ำเข้าจากประเทศไทยบ้าง 
ผสมผสานกัน จึงอยู่ได้ แต่ถ้าท�ำอย่างเดียวอยู่
ไม่ได้ เมื่อท�ำแล้วก็ตั้งใจท�ำให้ดีที่สุด ที่ส�ำคัญ
ต้องควบคุมพนักงาน ควบคุมสินค้า และดูแล
ลูกค้าอย่างดี กาารปฏิบัติต ่อลูกค้าเป็นสิ่ง
ส�ำคัญที่สุด ส่วนใหญ่ก็จะดูแลให้การต้อนรับ
เอง และไม่คิดเล็กคิดน้อย อะไรท่ีให้ได้ก็จะให้ 
ท�ำให้บางครั้งลูกค้าน�ำของขวัญมาฝากตลอด
เวลา ทั้งสร้อย นาฬิกา ให้มากกว่าที่เราให้เขา
เสียอีก อย่างลูกค้าจากวซาอุฯ ก็น�ำทองมาให้”

นอกจากร้านนวดแผนไทยที่อัจมานแล้ว 
ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ ยังได้น�ำนวดแผนไทย สินค้า
สมุนไพรไทยและไม้กฤษณา ไปให้บริการและ
วางจ�ำหน่ายในงาน “Global villege” ซึ่งเป็น
อีเวนต์ใหญ่ของดูไบ ที่ปีละ 6 เดือน เริ่มจาก

บรรยากาศในร้าน Thai Rose salon ในโกลบอลวิลเลจ

เดินพฤศจิกายน-เมษายน มีหลายประเทศมา
ร่วมเปิดพาวินเล่ียน น�ำสินค้าและบริการมา
ขายให้กับคนดูไบและคนจากท่ัวโลกท่ีเดินทาง
มาร่วมงานปีละนับล้านคน ต้องเสียค่าเช่า 
ปีละประมาณ 14 ล้านบาท 

ร้านนวด Thai Rose salon เพิ่งใช้ในปีนี้ 
แทนค�ำว่า Massage เนื่องจากทางสหรัฐ
อาหรับเอมิเรสต์ ได้ออกระเบียบใหม่ส�ำหรับ
การนวด จะต้องสอบกับสาธารณสุขและ 
ต้องพูดภาษาอังกฤษได้ ใช้การรักษาเหมือน
หมอ จึงเปลี่ยนใบอนุญาตใหม่ ซึ่งค่าเปลี่ยน 
ใบอนุญาตต้องใช้เงินถึง 2 ล้านบาท 

ร้านนวด Thai Rose center ของฮัจยะห์
ฮาลีมะห์  ที่เปิดในงาน “Global villege” ได้
ลงทุนสร้างร้านเอง บริเวณทางเข้า และใน 
“ไทยพาวินเลียน” ซึ่งอยู ่ด้านใน แต่ในปีนี้  
ในไทยพาวิลเลียนไม่ได้เปิดร้านนวด ขาย
เคร่ืองหอม ไม้หอมและสินค้าจากประเทศไทย
เพียงอย่างเดียว เพราะค่าเช่าแพงไม่คุ้ม 

“การเปิดร้านนวด เน้นเรื่องหลักศาสนา 
ส่ิงใดที่ไม่ฮาลาลจะต่อต้าน ไม่ให้มีการดูถูก  
ดูหมิ่นศักดิ์ของสตรีไทย ซึ่งอัลเลาะฮ์ให้ได้รับ
ก�ำไร ส ่งผลให ้ ลูกน ้องมีความเป ็นอยู ่ ท่ีดี  
ได้ปลูกบ้านที่เมืองไทย มีเงินฝากธนาคาร  
มีเงินเล้ียงดูครอบครัวได้หลายร้อยครอบครัว 
ขณะที่ลูกค้าก็ต้องการให้มาเปิดร้านที่ดูไบ  
เพื่อไม่ต้องเดินทางไปถึงอัจมาน” 

“แม้จะมีเสียงสะท้อนจากลูกค้าให้เปิดร้าน
นวดที่ดูไบ แต่การเปิดร้านนวดอย่างเดียวมอง
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ว่าอาจจะไม่เพียงพอ จึงคิดว่าจะเปิดร้าน
อาหารด ้วย ประกอบกับลูกชายซ่ึงเรียน 
จบเชฟ จากมหาวิทยาลัยดุสิต และไปต่อท่ี
อเมริกา 1 จึงต้องการสนับสนุนให้ลูกชายได้ 
มีร้านอาหารที่ดูไบ ควบคู่กับการเปิดร้านนวด 
ไปด้วย เพราะตัวเองไม่มีเวลาท่ีจะดูแล แต่ค่า
เช่าแพงมาก 3 คหูา ค่าเช่าตก 20 กว่าล้านต่อปี 
แล้วยังมีค่าเงินเดือนพนักงาน ค่ากินค่าอยู ่
อะไรอีก ที่ท�ำไปก็ไม่ได้คิดก�ำไร ไม่ว่าร้านนวด 
ร้านอาหาร หรือร้านไม้หอม แต่อยากจะท�ำสิ่ง
ที่เป็นประโยชน์ต่อโลกอาหรับ และท�ำให้เห็น
ว่าคนไทยมีโอกาสท่ีจะท�ำอะไรได้ และยัง
ต้องการต่อต้านกับสิ่งแวดล้อมที่ไม่ดี ไม่ให้เกิด
ความเข้าใจผิดของคนอาหรับต่อหญิงไทย”

 ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ กล่าวถึงปัจจัยท่ีท�ำ 
ให้ประสบความส�ำเร็จในการท�ำธุรกิท่ีดูไบว่า 
ในการท�ำธุรกิจ มาจากความตั้งใจที่ต้องการ 
ให้ลูกมีธุรกิจของตัวเอง ต้องการให้พนักงาน 
มีรายได้ไปเลี้ยงครอบครัว และท�ำธุรกิจอย่าง
ขาวสะอาด ส่วนตัวไม่ได้คิดว่า จะอยู่อย่างสุข
สบาย ไม่เคยคดิว่า มเีงนิแล้วจะไปเทีย่วทัว่โลก 
ไม่เคยคดิเลย คดิว่า ท�ำอย่างไรให้อยูย่นืหยดัได้ 
เพื่อเลี้ยงลูกน้อง เลี้ยงตัวเราเอง และปูทางให้
อนาคตของลูกให้เจริญเติบโต เดินด้วยความ
ส�ำเร็จ  

“ความส�ำเร็จอยู ่ ท่ีการดูแลเอาใจใส่ทุก
อย่างให้มากท่ีสุด แม่จะเหน่ือยก็ต้องอดทน 
และจะไม่ใช้เงินฟุ ่มเฟือย แต่การลงทุนใน 
สิ่งต่างๆ จะต้องดูแล้วดี เหมาะสม มีหน้ามีตา 

เป็นการสร้างความประทับใจให้ลูกค้าได้เข้ามา
ใช ้บริการ อย่างร ้านนวดก็จะต้องสะอาด  
น ่านอนพักผ ่อน ร ้านอาหารก็ ใช ้ของดีๆ 
ตกแต่งร้าน อย่างเบญจรงค์น�ำเข้ามาจาก
ประเทศไทย หากลูกค้าสนใจเราก็ขาย เป็น
ก�ำไรสะสมๆ” 

ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ กล่าวถึงความนิยมต่อ
สินค้าไทยของคนอาหรับว่า คนอาหรับชอบ
สินค้าไทย เพราะเป็นของที่มีคุณภาพดีกว่า
สินค้าจากจีน และเป็นของแท้ ไม่ใช่ของปลอม
หรือของเลียนแบบ และในการขายก็จะไม่
หลอกลูกค้า แต่จะบอกชัดเจนว่า เป็นอะไร  
ท�ำมาจากอะไร ซึ่งท�ำให้เขามองเราเป็นคน
ซื่อตรง ก็จะให้ความเชื่อถือมาก โดยสินค้าที่ได้
รับการยอมรับ ส่วนใหญ่เป็นสินค้าสมุนไพร 
อย่างชา กล่ินต่างๆ ที่น�ำเข้ามาจากไทย เราก็
เอามาโชว์ด้วย เล้ียงลูกค้าด้วย เพื่อให้เขา 
ได้ชิม หรือขนมปังที่ซ้ือมาเป็นปี๊บจากห้างใน
ไทยก็น�ำมาบรรจุกล่องขาย ก็ได้รับการตอบรับ  

“ความต้ังใจของเรา จะกลายเป็นความ
ส�ำเร็จ” 

ส�ำหรับค�ำแนะน�ำนักธุรกิจไทยที่ต้องการ
ไปท�ำธุรกิจที่ดูไบ ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ กล่าวว่า 
จะต้องท�ำใจก่อน ในการยอมรับกับสิ่งแวดล้อม
ในตะวันออกกลาง ก�ำลังซื้อพอมี แต่ต ้อง
อดทน และให้การต้อนรับลูกค้าอย่างดี และมี
สายป่านยาวพอสมควร ค่าเช่าบ้าน ค่าเดินทาง 
หลายๆ อย่าง ถ่าไม่มีเงินส�ำรองก็อยู่ล�ำบาก 
คนไทยในดูไบส่วนใหญ่จะไม่เหลือแล้ว มาแล้ว

ก็ไป ความอดทนไม่ค่อยมี ส่วนใหญ่ปล่อยให้
ลูกน้องท�ำ ไม่ควบคุมดูแล อย่างดิฉันท�ำเอง
เกือบทุกอย่าง 

“นักธุรกิจไทยที่จะส่งสินค้ามาก็ต้องบอก
ว่าล�ำบากใจ เพราะคิดว่าเราจะท�ำให้เขาได ้
จะมองเราเป็นช่องทางติดต่อ น�ำสินค้าเข้ามา 
บางคนก็เห็นแก่ตัวมาก น�ำของมาขายแพงๆ 
แล้วบอกให้รีบส่งเงิน คิดว่าเรามีเงินส�ำรอง
เยอะ แต่ไม่คิดว่าเราจะท�ำอย่างไรให้ขายได้ 
เขาไม่ได้สัมผัส จะไม่รู ้คิดว่ามันง่าย ซ่ึงมัน 
ไม่ง่าย ดิฉันเริ่มท�ำมาด้วยใจ ท�ำอย่างต้ังใจ  
ไม่ใช่อยู่ๆ จะได้เงินมาอย่างง่ายๆ พ่อได้สอนว่า 
รสิกี ต้องสูกั้บตะเกียกตะกาย ถ้าเราไม่ตะเกยีก 
ตะกายริสกีก็จะไม่มาหาเรา อยู่ๆ จะแบมือขอ
ก็ไม่ได้ ดุอาว์อย่างเดียวก็ไม่ได้ ต้องท�ำด้วย
และขอไปด้วย” เธอกล่าวให้ข้อคิด 

ส่วนราชการไทย ฮจัยะห์ฮาลมีะห์ กล่าวว่า 
ไม่เห็นมาดูแล มีแต่เวลาไปขออนุญาตน�ำคน
เข้ามาก็จะถามว่า ให้เขาอยู่ดีไม่ดีอย่างไร แต่
ไม่มีจะถามว่า ท�ำธุรกิจล�ำบากไม๊ ท�ำอย่างไร
ดูแลคนเป็นร้อยคน  

น่ีคือ “ฮัจยะห์ฮาลีมะห์ ศรีมาลา” จาก
คนหนองจอก ที่ไม่ได้มาฐานะร�่ำรวย แต่ด้วย
ความมุ ่งมั่นตั้งใจ สามารถฝ่าฝันอุปสรรค 
มานานัปการอย่างไมย่อท้อ น�ำพาธุรกิจ 
จนเติบใหญ่ที่ดูไบ เป็นตัวอย่างความส�ำเร็จ
ของนักธุรกิจไทยที่ดูไบ

เปิดร้านอาหาร Spicy ginger ที่ดูไบ



ร้านอาหารไทย spicy&ginger เป็นธุรกิจ
หน่ึงของฮจํยะห์ฮาลมีะห์ ศรมีาลา ท่ีดูไบ เปิด
พร้อมกับร้านนวดชายและหญิง เคียงคู่กัน 
3 คหูา โดยมีบุตรชาย “อาลฟี หอประเสรฐิกุล” 
เป็นผู้บรหิาร

แนวคิดการเปิดร้านอาหารไทยในดูไบ เกิดจากความต้องการของคน
ดูไบที่ต้องการให้เปิดร้านนวดท่ีดูไบ จากความประทับใจร้านในนวดท่ี 
“อัจมาน”ห่างจากดูไบประมาณ 20 กิโลเมตร เพื่อให้เกิดความคุ้มค่าที่
สุดจึงต้องเปิดร้านอาหารควบคู่ไปด้วย ประกอบกับบุตรชาย “อาลีฟ 
หอประเสริฐกุล” เรียนจบเชฟจากมหาวิทยาลัยดุสิต และเสร็จสิ้นจาก
การฝึกงานกับมิชชาลีนที่อเมริกาเป็นเวลา 1 ปี จึงต้ังใจเปิดร้านอาหาร
ให้ลูกชายบริหาร 

อาลีฟ กล่าวว่า เป็นคนชอบท�ำอาหาร จึงไปลงเรียนที่มหาวิทยาลัย
ดุสิต เมื่อจบมีโอกาสไปฝึกงานกับเชฟระดับมิชชาลีน ที่สหรัฐอเมริกา 
ได้เรียนรู้ระบบการบริหารจัดการร้านอาหาร การออเดอร์ การบริหาร
จัดการพนักงาน การแบ่งเซคชั่นการท�ำอาหาร เป็นพื้นฐานเพื่อน�ำมาใช้
ในการบริหาร้านอาหาร 

“การมาเปิดร้านอาหารทีด่ไูบ เพราะมแีม่ (ฮจัยะห์ฮาลมีะห์ ศรมีาลา 
นักธุรกิจหญิงไทยท่ีท�ำธุรกิจที่ดูไบมากว่า 20 ปี” ที่อยู่ดูไบมานานมาก 
รู้จักตลาดดูไบเป็นอย่างดี และตัวเองก็เติบโตที่ดูไบ จึงพอจะรู้จักคน
ดูไบและเห็นว่าเขาขอบอาหารไทยมาก จะเรียกว่ารักเลยก็ได้ ซึ่งอาหาร
ไทยที่มีชื่อเสียงอยู่แล้ว อย่างต้มย�ำกุ้ง แกงมัสมั่น ส้มต�ำ เหมือนที่คน
ไทยชอบทานอาหารญี่ปุ่น  และตลาดยังไม่เยอะ เป็นนิชย์มาร์เก็ตที่ยังมี
คู่แข่งไม่มากนัก” อาลีฟ กล่าว 

อาลีฟ กล่าวว่า จุดขายของร้าน spicy&ginger คือเน้นความเป็น
ไทย รสชาติอาหารแบบไทย บริการแบบไทย แต่รสชาติก็ไม่เผ็ดมาก
เหมือนที่เมืองไทย เผ็ดครึ่งหน่ึงของเมืองไทยตามท่ีคนดูไบชอบ แต่
รสชาติจะไม่ผิดเพี้ยนจากที่เป็นของไทยแท้ๆ เมนูอาหารที่ร้าน ที่เป็นตัว
ชูโรง ก็เป็นต้มย�ำกุ ้ง หอยทอด ผัดไทย แพนง เขียวหวาน มัสมั่น 
แกงส้ม ซุบเนื้อ ต้มข่าไก่ ส้มต�ำ ลาบ น�้ำตก เป็นต้น ประมาณ 50 เมนู 

“อาหารที่คนดูไบชอบที่สุด มีผัดไทย ข้าวผัดปู กุ้ง ต้มย�ำ เส้นบะหมี่
ส�ำเร็จรูปต้มย�ำ โดยวัตถุดิบเกือบท้ังหมดน�ำเข้าจากประเทศไทย อาทิ 
ใบกระเพรา เห็ดฟาง ข่า ตะไคร้ ที่มีผักจากพื้นที่บาง อาทิ แครอต หอม

สัมภาษณ์พิเศษ

อาลฟี หอประเสรฐิกุล 
spicy&ginger 
สดุยอดร้านอาหารไทยในดไูบ
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ใหญ่ พนักงานส่วนใหญ่เป็นคนไทย โดยเฉพาะคนในครัว เพราะ
ต้องการสื่อให้คนดูไบทราบว่า เราเน้นความเป็นไทย” เจ้าของร้าน
อาหารวัยหนุ่ม กล่าว 

อาลีฟ กล่าวถึงการบริหารร้านว่า มั่นใจว่าจะน�ำพาร้านไปได้ แม้จะ
มีค่าเช่าแพง แต่มีคู่แข่งน้อย ไม่ต้องสร้างแบรนด์เหมือนในประเทศไทย
ที่มีคู ่แข่งมาก กว่าจะติดตลาดจะต้องใช้เวลา ที่ส�ำคัญเรามีแบรนด์
อาหารไทยที่เป็นที่ยอมรับอยู่แล้ว 

“การท�ำตลาด อันดับแรกท�ำอาหารให้อร่อยก่อน เมื่ออาหารอร่อย
คนมาทานก็จะพูดกันปากต่อปาก และจะท�ำตลาดผ่านโซเชียลด้วย 
เพื่อให้คนดูไบรับทราบ เพราะปัจจุบันโลกออนไลน์นับว่ามีบทบาทมาก 
ซึ่งคาดหวังว่า ในเบื้องต้น ร้าน spicy&ginger จะเป็นร้านที่ติด 1 ใน 
10 ร้านอาหารไทยในดูไบท่ีได้รับการยอมรับจากจ�ำนวนร้านอาหารไทย
กว่า 20 ร้าน และที่ส�ำคัญคือ การสนับสนุนจากคุณแม่ท่ีได้ถ่ายทอด
ประสบการณ์ในทุกเรื่อง ทั้งการบริหารจัดการ” อาลีฟ กล่าว 

ด้านฮัจยะห์ฮาลีมะห์ ศรีมาลา กล่าวว่า ได้เทรนด์งานให้ทั้งหมด 
และเขาเป็นลูกที่ดี ท�ำตามในส่ิงที่ได้แนะน�ำ ในฐานะที่ท�ำธุรกิจมานาน 
จะมองว่าอะไรท่ีเกิดปัญหาในวันข้างหน้าบ้าง การรับมือกับปัญหาว่า 
จะท�ำอย่างไร ก็ได้สอนได้ถ่ายทอดให้รับทราบ ซึ่งเขาก็สามารถท�ำได้ 

“แนวคิดระหว่างคน 2 รุ่น อาจจะมีบ้าง แต่เมื่อเกิดเหตุกะทันหัน 
เหตุฉุกเฉินขึ้นมา เขาก็จะเห็น่ว่า ประสาบการณ์ของคนรุ่นเก่าจะช่วยได้
มาก แต่บางอย่างถ้าเขาอยากท�ำ ในส่ิงที่เราอาจจะไม่เห็นด้วย ก็จะให้
ค�ำแนะน�ำว่า ถ้าท�ำอย่างน้ี จะเกิดปัญหาอะไรตามมา แล้วจะรับมือได้
หรือไม่ ซึ่งจะต้องยอมรับสภาพให้ได้ แต่ถ้ามีหนทางที่จะหลีกเลี่ยวได้ ก็
ควรจะไปตามทางที่จะไม่เกิดปัญหา ซึ่งเขาก็ท�ำได้” นักธุรกิจผู้ประสบ
ความส�ำเร็จในดูไบ กล่าว 

“จะใช้การพูดคุยกันเป็นหลัก ในการตัดสินใจท�ำอะไร จะอธิบายใน
ส่วนที่เห็นว่า จะเกิดผลดีอย่างไร แม่ก็จะให้ค�ำแนะน�ำว่า จะเกิดผลเสีย
อย่างไร ซึ่งความคิดของเรา บางทีก็มองเห็นแต่ข้อดี มองไม่เห็นผลเสีย 
ก็น�ำความรู้ของเราผสานกับประสบการณ์ของแม่ เพื่อให้การบริหารร้าน
มีความราบรื่น และประสบความส�ำเร็จ” อาลีฟ กล่่าวทิ้งท้าย 

การเปิดร้านอาหารไทย spicy&ginger ที่ดูไบของฮัจยะห์ฮาลีมะห์ 
และอาลีฟ บุตรชาย นับเป็นอีกความท้าทายหนึ่ง ซึ่งต้องดุอาว์ให้
ประสบความส�ำเร็จ เพ่ือพิสูจน์ให้เห็นว่า มุสลิมไทยสามารถสร้างความ
ส�ำเร็จได้ในหลายๆ ด้าน

สัมภาษณ์พิเศษ
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ดไูบ โกลบอล วลิเลจ
งานแสดงสนิค้าท่ียิง่ใหญ่ท่ีสดุในโลก 
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งาน “โกบอล วิลเลจ” รัฐดูไบ ของสหรัฐอาหรับเอมิเรสต์ ได้จัดข้ึนทุกปี  
ดึงผู้แสดงสินค้าจากหลายประเทศจากท่ัวทุกมุมโลกมาแสดง แต่ละประเทศ 
ได้ตกแต่งพาวิลเลี่ยนอย่างสวยงาม มีการแสดงท่ีอลังการ์ มีการจัดงาน
ยาวนานถงึ 6 เดือน
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Dubai Global Village เริ่มต้นจากจุดเล็กๆ ในปี 1996 บริเวณเล็กๆ ริมฝั่ง The Creek มี
การจัดท�ำแผงขายสินค้า ส�ำหรับขายผลิตภัณฑ์จากประเทศต่างๆ มีการพัฒนาจนกลายเป็น 
Dubai Global Village เติบโตข้ึนจนกลายเป็นแม่เหล็กดึงดูดผู้คนจ�ำนวนมากให้มาเยี่ยมชม 
Dubai Global Village เป็นจุดเด่นในงาน Dubai Shopping Festival (DSF) ตลาดที่มีสินค้า
มากมายให้เลือกจับจ่ายและดึงดูดผู้มาเยี่ยมชมได้ถึง 4-5 ล้านคนต่อปี 

Dubai Global Village มีประเทศต่างๆ เข้าร่วมมากกว่า 40 ประเทศจากทั่วโลก ทั้งใน
แอฟริกา อาหรับ ยุโรป เอเชีย แต่ละประเทศจะมาก่อสร้างพาวิลเล่ียนขนาดใหญ่โชว์
สถาปัตยกรรมของตัวเอง มีการจัดแสดงวัฒนธรรมจากประเทศของตนบนเวทีในพาวิลเลียนและ
เวทีกลาง มีการน�ำอาหาร สินค้าพื้นเมือง และงานหัตถกรรม ไปจัดแสดง สินค้าที่ได้รับความนิยม 
ได้แก่ ผ้าฝ้ายชั้นดีจากจีน ถั่วจากซีเรีย น�้ำผึ้งจากเยเมน พรมจากอิหร่าน แพรพรรณจากอินเดีย 
และเฟอร์นิเจอร์จากโมร็อกโค เป็นต้น ต้องใช้เวลาเดินเที่ยวชมงานอย่างน้อย 3-4 วันจึงจะเที่ยว
ชมได้ทั่วงาน 

ในงานยงัมเีครือ่งเล่นทีใ่ห้บรกิารเพิม่บรรยากาศของงานรืน่เริงส�ำหรบั เดก็และผูใ้หญ่ เช่นเดยีว
กับแผงขายของและกจิกรรมต่างๆ เช่น ดนตรี เต้นร�ำ และการแสดงละคร Dubai Global Village 
เป็นสถานที่พลาดไม่ได้ 

ส�ำหรับประเทศไทย มีเอกชนไทยไปเช่าพื้นที่และสร้างพาวิลเล่ียนขนาดใหญ่ น�ำสัญลักษณ์
ของประเทศไปจัดสร้าง โดยในปีนี้ จัดสร้างในรูปแบบของเจดีย์ และน�ำผู้ประกอบการไทยน�ำ
สินค้าและบริการไปแสดง อาทิ นวดไทย ผลไม้ไทย อาหาร ไม้กฤษณา สิ่งของเครื่องใช้ที่ผลติใน
ประเทศไทย ซ่ึงได้รบัสนใจจากผูไ้ปร่วมงานจ�ำนวนมากในแต่ละคืน 

Dubai Global Village นับเป็นงานแสดงสินค้าที่จัดใหญ่และยาวนานที่สุดในโลก มีคนจาก
ทั่วโลกเดินทางไปร่วมงานและซื้อสินค้าในงานปีละ 4-5 ล้านคน โดยจัดข้ึนระหว่างกลางเดือน
พฤศจิกายน-กลางเดอืนเมษายน ท่ามกลางอากาศในดูไบทีเ่ยน็สบายประมาณ 17-18 องศา
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บรรยากาศ “ไทยพาวิลเลี่ยน” ในงาน Dubai Global Village ใช้สถาปัตยกรรมแบบไทย จ�ำลองภาพเจดีย์ มีสินค้าไทย เครื่องหอม มาจ�ำหน่ายจากผู้ประกอบการหลายราย
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บรรยากาศ “ไทยพาวิลเลี่ยน” ในงาน Dubai Global Village ใช้สถาปัตยกรรมแบบไทย จ�ำลองภาพเจดีย์ มีสินค้าไทย เครื่องหอม มาจ�ำหน่ายจากผู้ประกอบการหลายราย
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ท่องเที่ยว
โดย พรพญาพาเที่ยว

ตะลยุทะเลทรายดูไบ
ผจญภยัสดุเสยีว
การท่องเท่ียวทะเลทราย เป็นจุดขายหน่ึงของการท่องเท่ียว
ดูการน่ังรถสมัผัสความสงูชนัและลาดเอยีงได้สร้างความตืน่เต้น
ให้กับนักท่องเท่ียว จบลงด้วยการข่ีอฐูและปาร์ตีแ้บบกระโจม
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ผมได้มีโอกาสไปสัมผัสดูไบ เม่ือปลาย
เดือนพฤศจิกายน ไปร่วมการเปิดร้านอาหาร 
spicy&ginger ของฮัจยะห์ฮาลีมะห์ ศรีมาลา 
นักธุรกิจหญิงของไทยที่ประสบความส�ำเร็จใน
หลายธุรกิจที่ดูไบ ได้มีโอกาสไปเยือนสถานที่
ต่างๆ ในดูไบ แห่งหน่ึงคือ การผจญภัยบน
ทะเลทรายอาหรับ 

ทะเลทรายอาหรับ (Arabian Desert) 
เป็นทะเลทรายที่ใหญ่ท่ีสุดในโลกเป็นอันดับ 4 
ตั้งอยู ่ในเขตพื้นที่ของหลายประเทศในกลุ ่ม
คาบสมุทรอาหรับ เช่น จอร์แดน อิรัก คูเวต 
กาตาร์ โอมาน เยเมน และสหรัฐอาหรับ 
เอมิ เรตส ์  และมีพื้ นที่ ทั้ งหมดประมาณ 
2,300,000 ตารางกิโลเมตร ซึ่งถ้าเทียบกับ
ประเทศไทยที่ มีพื้นที่ประมาณ 500,000 
ตารางกิโลเมตร ถือว่าใหญ่กว่า 4-5 เท่า   

ตอนแรกถกูชกัชวนไปเทีย่วแบบ “ซาฟาร”ี 
ก็นึกว่า ไปเที่ยวส่องสัตว์ ดูสัตว์ ไม่นึกว่า 
เป ็นการท่องเที่ยวผจญภัยบนทะเลทราย 
คณะที่มาด้วยกัน 4-5 คน จากประเทศไทย 
ไม่มีใครรู้เหมือนกัน รู้เม่ือรถได้สัมผัสติดเนิน
ของทะเลทรายแล้ว 

นัดหมายรถมารับประมาณ 3 โมงเย็น เป็น

รถโฟร์วิลล์แบบซาฟารี นั่งได้ 6 คน ไม่รวม 
คนขับ รวมที่นั่งด้านหลังสุดอีก 2 คน ทริปนี้ 
มีฝรั่งมาด้วย 1 คน รถออกจากดูไบไปยังทะเล
ทรายใช้เวลาประมาณ 1 ชม. ไปถึงทะเลทราย 
คนขับจอดรถให้ถ่ายรูปกับอูฐประมาณ 10 
นาที แล้วบอกให้คณะขึ้นรถ รถหลายสิบคัน
ออกพร้อมๆ กัน มุ่งหน้าสู่ทะเลทรายท่ีกว้าง
ไกลสุดลูกหูลูกตา แรกน่ังไปก็ไม ่ คิดอะไร 
เริ่มจากเนินทรายเล็ก ที่รถไปสัมผัส จากน้ัน 
ก็เริ่มไต่เนินลูกใหญ่ขึ้น ไต่ไปกับความลาดเอียง
ของยอดเนินทะเลทราย นั่นแหละ เสียงหวีด
ร ้องของคณะจึงดังขึ้นๆ และรู ้ว ่า น่ีแหละ 
คือ การท่องเที่ยวแบบซาฟารีบนทะเลทราย
อาหรับที่ดูไบ 

คนขับซึ่งเป็นอาหรับ ขับด้วยความช�ำนาญ 
รถพุ่งอย่างแรงขึ้นบนเนินทราย จากนั้นก็พุ่งลง
อย่างเร็ว หัวคะม�ำกันไป หากไม่ระวัง จังหวะ 
ท่ีไต่บนเนินรถก็เอียงไปตามเนินทราบรูปทรง 
ปิรามิดจนรู้สึกว่า มันจะคว�่ำลงตรงนั้น แต่คน
ขับก็พาไต ่ลง พ้ืนทราย และขึ้น เ นินใหม ่  
ลูกแล้วลูกเล่า ท่ามกลางความหวาดเสียวของ
นักท่องทะเลทรายมือใหม่ ที่กรีดร้องไปตลอด
ทาง 

จนใกล้ตะวันตกดิน คนขับได้จอดรถให้
คณะถ่ายรูปพระอาทิตย์ตกดินท่ีทะเลทราย 
เป็นความสวยงามอีกแบบหนึ่ง จากความ
หวาดเสียวสู ่ความสวยงาม จึงถ ่ายรูปกัน
ยกใหญ่  

จากพระอาทิตย ์ตกดิน เราถูกน�ำไปที ่
แคมป ์ ก ล า งทะ เ ลทร าย  ใ ค รจะนั่ ง อู ฐ 
เพิ่มประสบการณ์ก็อยู่ในทริป ระหว่างนั่งรอ
ดินเนอร์มื้อกลางทะเลทราย ผมไปนั่งอูฐเล่น 
หวาดเสียวเล็กๆ บนหลังอูฐ เคยน่ังหลังช้าง 
ก็ไม่เหมือนอูฐ มันจะขยึกขยักขึ้นลงตลอด 
เวลา 

อาหารมื้อกลางทะเลทราย เป็นอาหาร
อาหรับ อาทิ แกะย่าง ไก่ย่าง และอีกหลาย
อย่าง ทานไปท่ามกลางการแสดงของนักแสดง
ระบ�ำหน้าท้องจากรัสเซีย การแสดงพ่นไฟของ
หนุ่มอาหรับ ประมาณกว่า 1 ชม. มื้ออาหาร
จึงเสร็จส้ินด้วยความอิ่มเอม รถน�ำเรากลับอีก
ทางหนึ่ง บนถนนลาดยาง ถ้ากลับทางเดิม
อาหารคงออกจากท้องของใครหลายๆ คน 
เป็นแน่ 

ประสบการณ์แรกกับเที่ยวแบบซาฟารี 
ลืมกันไม่ลงทีเดียว!
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•	 ลดปัญหาการหลุดร่วงของเส้นผม
•	 ลดปัญหาผมแตกปลาย
•	 ลดปัญหาผมแห้งกรอบ
•	 ลดปัญหาความมันบนหนังศีรษะ
•	 ลดปัญหารังแคบนหนังศีรษะ
•	 ลดอาการคันบนหนังศีรษะ
•	 ลดปัญหาหนังศรีษะลอกเป็นแผล
•	 ลดปัญหาจากการท�ำเคมีบนศีรษะ
•	 ช่วยเร่งให้ผมยาวเงางาม
•	 ช่วยให้รากผมแข็งแรง

•	 ช่วยสร้างเส้นผมใหม่
•	 ช่วยให้ผมดกด�ำ หนานุ่ม
•	 สารพัดเกี่ยวกับเส้นผม
•	 ต้องใช้แชมพูสมุนไพรและเซรั่ม
	 ควบคู่กันจะเห็นถึงความเปลี่ยนแปลง
•	 สินค้าดีมีคุณภาพการันตี 100%
•	 มีอย. รับรองถูกต้อง

จ�ำหน่ายปลีกและส่ง 
สนใจเป็นตัวแทนสมัครฟรีทั่วประเทศ

SP Beauty
สมุนไพรแท้ 100% เพื่อผมด�ำเงางาม

แชมพู เซรั่ม ครีมนวดผม
แก้ปัญหาของเส้นผมและหนังศรีษะอย่างเห็นผล

เพจ : SPBeauty
ID Line : supreya-cute
IG : komareeyah As
เบอร์โทรติดต่อ : 064-5034878
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โรงแรมอัลมิรอซ เปิดให้บริการ Bustan 
Chill & Grill บนชั้นดาดฟ้า ชั้นท่ี 16  
ให้สัมผัสกับอากาศหนาวกับบรรยาสุดชิลล์ 
อาหารทะเล ปิ ้งย ่างฮาลาลแห่งเดียวใน
กรุงเทพฯ 

Bustan Chill & Grill ให้บริการ ปิ้งย่าง 
ซีฟู้ดและเนื้อประเภทต่างๆมากมาย ไม่อ้ัน !! 
ทั้งกุ้งก้ามแดง/กุ้งแม่น�้ำ/ก้ัง/หอยเชลล์/หอย
นางรม/หอยแมลงภู่/หอยหวาน/หอยตลับ/ 
ปูม ้า/ปลาหมึก/ขาปูหิมะ/ปลากะพง/ปลา 
แซลม่อลอบทั้งตัว/ซีฟู้ดชีสกะทะร้อน โว้วววว 
สายซีฟู้ด กินวนไปสิครัชชช แล้วสมทบด้วย
บาร์บีคิวซี่โครงวัว/สะโพกไก่/เนื้อสันในไทย/ 
เนื้อสันนอก และบาร์บีคิวเสียบไม้ ฉ�่ำซอส
หลากหลายไม่ว่าจะเป็น ซอสเห็ด/ซอสพริก
ไทย/บาบีคิวซอส/ซอสเนย/ซอสซีฟู ้ดแซ่บๆ
แบบไทย

สดุชิลล์กบั Bustan Chill & Grill
บนดาดฟ้า รร.อลัมริอซ ป้ิงย่างทะเล ตัวโต้จากเมอืงนอก

อาหาร

นอกจากนี้ ยั ง มี ร ายการอาหารอื่ นๆ 
ตระการตา ซูชิ ซาชิมิ อาหารไทย ส้มต�ำฯลฯ+ 
รบัพเิศษสดุ กุง้ล็อบสเตอร์ครึง่ตวั คนละ 1 ที+่ 
รบั mocktail หรอื smoothie คนละ 1 แก้ว !! 
พร้อมร่วมสนุก เซลฟี่กับกุ้งล็อบสเตอร์เป็นๆ
เช็คอินและแฮชแท็ค #bustanchillandgrill 
รับของรางวัลมากมาย พร้อม

ฟังดนตรีสดอคูสติกสุดชิลตลอดค�่ำคืน
หลีกความวุ ่นวายจากการเข้าเมือง วัน

ศุกร์-เสาร์ ตั้งแต่วันน้ีถึง 27 มกราคม 2561 
ในราคา 999 บาท (จาก 1,475 บาท) ตั้งแต่ 
18.00-22.00 ย�้ำเฉพาะวันศุกร์-เสาร์เท่านั้น

สอบถาม 02-136-8700 หรือติดตาม
ข้อมูลเพิ่มเติมได้ที่

h t t p s : / /www . f a cebook . com/ 
almeroz.bangkok/
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